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El rápido desarrollo tecnológico y las nuevas demandas no satisfechas de un consumidor muy exigente 
han acelerado la demanda de nuevas soluciones y servicios de alto valor añadido en un contexto de ultra-
personalización y permanente disponibilidad. 

Las empresas tecnológicas atraviesan ciclos de mercado cada vez más cortos donde, la capacidad de 
alerta y adaptación al cambio están resultando claves para su supervivencia. Por ello, se hace necesario 
conocer dónde estoy con respecto a mi competencia, cómo desarrollar nuevas opciones de mercado y 
cómo enfocar toda la empresa hacia un modelo exitoso de ventas. 

En este taller aprenderás las claves, técnicas y herramientas para redefinir tu negocio o reenfocar las 
actuales líneas de servicio ganando competitividad y llegando a nuevos nichos de mercado. Este taller 
forma parte del Programa de Profesionalización, Consolidación y Mejora del sector TIC. 

 Dirigido a 
 
Gerentes de PYMES, emprendedores, responsables y técnicos de marketing, ventas, producto/servicio o 
desarrollo de negocio, del sector TIC preferentemente. 

Programa 
 

MARKETING ESTRATÉGICO 

 ¿Cuál es mi posición actual de mercado? 
 ¿Dónde me gustaría estar? 
 ¿Cómo puedo llegar allí? 
 Herramientas de ayuda 

 

MÉTRICAS DE NEGOCIO 

 Cuadro de Mando Integral 
 Identificando las métricas clave de mi negocio 
 Gestión por procesos 
 Controlando los procesos clave de mi negocio 
 Definiendo el Embudo de Ventas 

 

METODOLOGÍA LEAN 

 Creando el Producto Mínimo Viable. 
 Escalando el Modelo y Mejorando mi Embudo de Ventas 

Más información e inscripciones 
 
Inscríbete en el siguiente enlace: MAS INFORMACIÓN E INSCRIPCIONES 
La participación en el Taller es gratuita previa inscripción. Tendrán preferencia las empresas 
pertenecientes al sector TIC. PLAZAS LIMITADAS. 
CONVOCATORIA  
En página web www.camaracr.org 
Área de Desarrollo Empresarial - Cámara de Comercio, Industria y Servicios de Ciudad Real 
Juana Fernández-Luengo 
Teléfono: 926 27 44 44 - Fax: 926 25 56 81  
formacion@camaracr.org  

TALLER  
“ENFOCÁNDOSE AL MERCADO: MARKETING ESTRATÉGICO, MÉTRICAS Y 

METODOLOGÍA LEAN”  
Ciudad Real, 30 de abril de 2015  

Cámara de Comercio e Industria,  09:00 a 14:00 y de 16:00 a 19:00 horas 

 

 

http://www.bilib.es/formacion/formacion-presencial/detalle-curso/ic/enfocandose-al-mercado-marketing-estrategico-metricas-y-metodologia-lean/
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