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Curso ‘De la idea al negocio’
Ciudad Real, todos los martes del 10 de octubre al 14 de noviembre de 2017. 16:00 a 20:00 horas

Camara de Comercio, C/Lanza, 2

Comenzar un negocio es una actividad altamente estresante y que genera gran incertidumbre e
inquietud a emprendedores y equipos de trabajo; los proyectos se ponen en marcha con altas dosis
de ilusidon y empuje, basados en ideas mas o menos originales e innovadoras y, en muchas ocasiones,
sin contar con perfiles empresariales demasiado técnicos.

Inicialmente, todos los proyectos parten de un modelo de negocio, y a partir de ahi, se generan las
primeras actividades, y con ellas, las primeras dudas, y es que: “ningun plan de negocio aguanta la
realidad del primer cliente”.

El objetivo de este curso es dotar al emprendedor de una serie de conocimientos practicos y
herramientas metodoldgicas que permitan contrastar todas las hipdtesis y planteamientos realizados
en una fase de ideacion y planificaciéon, ademas de saber cdmo priorizarlos, organizarlos y
estructurarlos a lo largo del tiempo, de manera que queden dotados de flexibilidad suficiente para no
arriesgarlo todo desde un principio y, a la vez, de una consistencia potente que permita ir avanzando
en la direccién adecuada.

Esta accion se enmarca dentro del Programa Espafia Emprende financiado por el Fondo Social
Europeo.

Dirigido a

Emprendedores, empresas o negocios de reciente creacién que tengan identificada una idea de
negocio pero que necesitan metodologias y habilidades para la ejecucién de los primeros pasos.

Programa

Duracion: 24 horas presenciales

C Jornada 1: El punto de partida. La estrategia general, el Canvas y el plan de negocio
La oportunidad, la idea de negocio y su reflejo en el Plan o Lienzo
CAémo analizar y valorar a mi competencia real
Acciones para validar mis ideas sobre el negocio
Planificacién de introduccién de nuevos productos y servicios
Confeccionando un calendario de trabajo basado en proyectos y actividades

C Jornada 2y 3: El desarrollo de la funcion de marketing y ventas
Buscando fuentes de adquisicién de clientes
Como disefar un modelo general de ventas
Las herramientas bdasicas de la venta
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Realizacidn de propuestas de venta efectivas

Visibilidad web

Disefio y puesta en marcha de campafias de promocidn y venta
Estrategias de fidelizacién

C Jornada 4: La organizacidn interna, los recursos humanos y las relaciones con terceros
Estructura organizativa
Cémo controlar los trabajos para clientes
Procesos de facturacion y administracion
Procesos de seleccion, formacidon y evaluacién de personas
Politicas de retribucion
Relacidn y negociacidn con prescriptores, proveedores y aliados clave

C Jornada 5: La gestion financiera
Cémo identificar y encontrar los recursos financieros
La previsidn y control de la evolucidn de las cuentas bancarias
Previsidn y control de Pérdidas y Ganancias

C Jornada 6: Infraestructuras, sistemas de informaciéon e informacién de control y
seguimiento
Las dimensiones de la calidad de servicio en el comercio.
Principales sistemas de informacidn, cémo seleccionarlos y cuando adquirirlos
Principales indicadores de gestidén y seguimiento de la actividad

Profesorado

Pepe Moral, consultor de negocio desde hace mds de 15 afios, socio director de KUVI Consultores.

Mas informacion

La participacion en el curso es gratuita previa inscripcion.

CONVOCATORIA Y FICHA DE INSCRIPCION

En la pagina web www.camaracr.org
Juana Fernandez-Luengo

Teléfono: 926274444/926273034
Fax: 926255681
formacion@camaracr.org
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