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AULA DE INTERNACIONALIZACION
Ciclo Formativo de Comercio Internacional: ‘Operativa Basica de Comercio

Internacional y Cobertura de Riesgos’
Ciudad Real, 18 y 26 de abril, y 3 de mayo de 2017
Cémara de Comercio de Ciudad Real, de 09:30 a 14:30 horas

La internacionalizacién es clave para mejorar la competitividad de nuestras empresas. El comercio
exterior tiene unas particularidades en su operativa y encuentra una serie de incertidumbres, menos
frecuentes en el mercado doméstico, que facilmente pueden desembocar en riesgos que afectan, de
una u otra manera, a la actividad de la empresas, tanto en lo comercial como en lo financiero. Asi, es
necesario manejar aspectos relativos a las distintas legislaciones, requisitos y barreras, el uso de
diferentes divisas, la situacion politica de los paises, la econdmica de los clientes o el pago aplazado,
entre otros.

De esta forma, se hace imprescindible conocer los elementos basicos que intervienen a diario en una
operacidon de comercio internacional, asi como operar con la maxima seguridad, previniendo el
riesgo, transfiriéndolo, o asegurandolo o reteniéndolo, pero siempre atenuando su incidencia.

Este Ciclo persigue que la empresa actle en un escenario conocido, de certidumbre y seguridad,
recopilando, abordando, y analizando los principales aspectos (operativa, eventualidades vy
obstaculos), y detectando y corrigiendo aquéllos que puedan comportar riesgo, bien sea en
operaciones tanto de Export-import como en proyectos de inversion.

Esta actividad formativa, que consta de 3 jornadas, esta organizada por la Cdmara de Comercio de
Ciudad Real, y cuenta con la cofinanciacién de Globalcaja a través del Aula de Internacionalizacién.

Dirigido a

Gerentes, directores y técnicos de las dreas de Compras, Ventas e Internacionalizacion, Administracion,
asi como emprendedores y autdonomos, y cualquier interesado en conocer la Operativa Basica de
Comercio Internacional y la Cobertura de Riesgos para hacer operaciones internacionales seguras.

Programa

Duracion: 15 horas presenciales

Dia 18 de abril:

1. Operativa Basica de Comercio Internacional

1.1 El comercio exterior en Castilla La Mancha

1.2 Instituciones de apoyo al comercio exterior

1.3 Pasos previos en comercio internacional, estrategia.

1.4 El precio de exportacion y la oferta

1.5 La mesa de negociacidn y el contrato de compraventa internacional

1.6 Operativa: Identificacion de empresa ante la aduana (VIES — EORI)

1.7 Medios de cobro-pago internacionales, el crédito documentario en particular, aspectos basicos
1.8 Fiscalidad Internacional, reglas generales

1.9 Una operacidn de exportacion desde el prisma de los Incoterms

1.10 Principales documentos del comercio internacional
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Dias 26 de abril y 3 de mayo:

2. Seguridad y cobertura de riesgos en Comercio Internacional, Partes 1y 2

2.1 Pasos previos

Saber para comenzar

Claves para acertar

Recomendaciones para salir fuera
Internacionalizacién en tiempos dificiles

2.2 Definicion y fundamento del riesgo
Situacion del riesgo

Seguimiento del riesgo

Andlisis del riesgo

Visién del riesgo por cada parte
Tipologia del riesgo

2.3 Diferentes tipos de riesgo
Riesgo pais-politico

Riesgo comercial

Riesgo extraordinario-catastroéfico
Riesgo financiero

Riesgo legal

Riesgo fiscal

Riesgo del cliente

Riesgo de disefio

Riesgo de suministro

Riesgo de construccion

Riesgo de puesta en marcha
Riesgo de garantias y rendimiento
Riesgos diversos

2.4 Sistemas de cobertura
Estandar
Alternativos

2.5 Gestidn del riesgo

Planificacién de la gestidn
Identificacion del riesgo

Valoracidn del riesgo

Respuesta al riesgo

Control y monitorizacion de la gestion

2.6 Proceso de oferta
Seleccion pais y cliente
Estudio y andlisis oferta
Incidencia de los riesgos
Presentacién de la oferta

2.7 Proceso de contratacion
Negociacion de la oferta
Contrato comercial de compra-venta
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2.8 Seguimiento del contrato
Control de fases

Errores mas habituales
Situaciones a evitar

2.9 Riesgos mas frecuentes
Cuales son
Cémo mitigarlos

2.10 Cuestiones clave para la internacionalizacién de la empresa

Profesorado

Este taller sera impartido por Nicolds Aponte, técnico del Area de Internacionalizacién de la Cdmara
de Comercio de Ciudad Real, coordinador de informacion y asesoramiento en internacionalizacién; y
Javier Sanz Arlegui, ingeniero de caminos, master en direccion de empresas y en comercio exterior,
miembro del comité de gestidén y consejo asesor en diversas empresas, consultor experto en temas
internacionales y profesor colaborador en escuelas de negocio de Espaia y del extranjero, consultor
de CFl empresa especializada en financiacion internacional y medios de pago.

La cuota de inscripcidn en el Ciclo es de 75 €. (Socios del Club de Exportadores de la Cdmara de Ciudad
Real, inscripcién gratuita previa solicitud) Para el desarrollo del Ciclo sera necesaria la inscripcién de un

minimo de 15 alumnos.

CONVOCATORIA y FICHA DE INSCRIPCION

En pagina web www.camaracr.org

Area de Desarrollo Empresarial - C4mara de Comercio e Industria de Ciudad Real

Juana Fernandez-Luengo
Teléfono: 926 27 44 44
Fax: 926 25 56 81

formacion@camaracr.or
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